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Les urnes s’est quoi ?

Les urnes sont un outil marketing
mis à votre disposition  

Les urnes vont vous permettre :
1- de vous faire connaitre 
2- d’obtenir des contacts
3- d’organiser des rdv mags
4- d’organiser des tirages au
sort  
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Éducation
1- URNES POUR TIRAGE
AU SORT

Vous pouvez travailler en partenariat avec tous types de commerces:
poproser leur de déposer une urne afin de faire gagner 1 produit (
parfum, maquillage , box st valentin etc)

Mettre en avant l’avantage pour le commerce, par exemple que c est
un cadeau qu’il offre à ses clients , que vous allez publier sur vos
réseaux et y donner de la visibilité etc
Ce qui est important c’est de mettre à contribution la personne du
commerce ! Car une urne juste posée donne peu de résultat 
Par exemple laisser 20-30 coupons et expliquer à la personne que si
tous les coupons sont remplis vous lui offrirez quelque chose 

Une personne impliquée apporte beaucoup plus de résultat qu’une
urne simplement déposée sur un comptoir  
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Exemples 04 



Exemple avec mise en place du kit
voyageur 
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Comment se présenter   
Exemples de Présentation pour les urnes

Bonjour
Je m’appelle Stephanie, je travaille pour la société Onikha et afin de faire
connaître ma gamme de produits j’offre à vos clientes un superbe cadeau.
Afin me faire connaitre j’organise un tirage au sort pour faire gagner à une de
vos clientes un parfum de son choix.
Comment ?
Je dépose une urne ainsi que des coupons de participation à offrir à vos
clientes.
Je feraile tirage au sort en direct.
Pour vous remercier de Votre gentillesse et de votre aide je vous partage
offrirai le parfum de votre choix ( ou un mag) 
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2-  URNES POUR MAGS 

Vous pouvez en partenariat avec n’importe quel types de commerces
proposer de déposer une urne afin d’offrir à leurs clients un soin gratuit
ou un cours de maquillage . 

Mettre en avant l’avantage pour le commerce, par exemple que c est un
cadeau qu’il offre à ses clients , que vous allez publier sur vos réseaux et y
donner de la visibilité etc
Ce qui est important c’est de mettre à contribution la personne du
commerce ! Car une urne juste posé donne peu de résultat 
Par exemple laisser 20 coupons et expliquer à la personne que si tous les
coupons sont remplis vous lui offrirez quelque chose ( parfum, mag etc)

Une personne impliquée apporte beaucoup plus de résultat qu’une urne
simplement déposée sur un comptoir  
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Comment se présenter
Exemple de Présentation pour les urnes

Bonjour
Je m’appelle Stephanie, je travaille pour la société Onikha et afin de faire
connaître ma gamme de produits j’offre à vos clientes un superbe cadeau.
 Comment ?
Rien de plus simple ! Je vous laisse tout ce dont vous aurez besoin ! Une urne
ainsi que des coupons soins offerts que vous proposerez à vos clientes.
Elles auront juste à remplir le coupon et je les contacterai pour leur offrir le
soin de votre part.
En échange lorsque les coupons seront remplis et les rdv pris pour vous
remercier je vous offrirai le parfum de votre choix  (ou offrir un mag) 
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3- URNES POUR MARRAINAGE 

Le principe est le même que pour les deux précédentes urnes 

L’avantage cela va vous permettre de faire du marrainage en local et
ainsi de développer une équipe à proximité de vous .

Lorsque vous contacterez les personnes vous allez pouvoir non
seulement leurs faire découvrir les produits mais aussi faire une
présentation d’opportunité en physique . 
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Avantages des urnes 

Obtenir des
contacts

5e

Caler des 
rendez-vous  

Avoir de
nouveaux
clients  



Où trouver les documents 06



Les urnes, le mag
et tous les
documents sont
disponibles :

SUR LA
PLATEFORME
DE FORMATION 
SUR VOTRE BO
LIVE SUR
ONIKHA
FRANCE 
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Maintenant c’est à vous 


